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Q2 2009

= Fortsatt stark orderingang fran offentlig sektor

= Konjunkturnedgangen paverkar kortsiktigt resultatet,
men skapar samtidigt majligheter

= Kunderna tar langre tid pa sig att fatta beslut och
prioriterar snabba kostnadsbesparande projekt snarare
an storre offensiva satsningar

= Addnode har ett brett erbjudande och en stark stéllning
inom de omraden dar vi ar verksamma. Aven om vi
kortsiktigt paverkas av konjunkturen behaller vi var
starka position

= Anpasshing av organisationen till radande efterfragan -
75 medarbetare kommer att ha lamnat koncernen innan
arets slut. Effekterna av kostnadsbesparingarna far

. . Addnode
successivt 6kad effekt under 2009. IT Solutions —
enabling your
= Starkt kassafléde och god finansiell stallning business to
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Resultatet Q2 och forsta halvaret

Q2 Q2 Jan —juni Jan —juni
(MSEK) 2009 2008 2009 2008
Nettoomsattning 248,0 267,3 523,6 518,7
EBITA 10,7 32,1 31,0 60,2
EBITA-marginal 4,.3% 12,0% 5,9% 11,6%
EBIT 6,4 28,5 22,4 53,0
EBIT-marginal 2,6% 10,7% 4,3% 10,2%
Resultat efter skatt 45 26,4 16,4 47,8
Resultat per aktie, SEK 0,19 1,22 0,69 2,18
Medelantal anstallda 657 548 669 544
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Affarsomrade Design Management

= Nordens storsta leverantor av modell- och
ritningsrelaterad IT

= Kunskap kring processerna design, konstruktion och
produktion ar nyckeln till allt vi gor

= Ldsningarna bygger pa produkter fran Autodesk i
kombination med egenutvecklade produkter och
|6sningar

= Exempel pa kunder ar Ericsson, Sweco, National
Oilwell, Varco, Rambdll, Vital Eiendom och Vagverket

= Efterfragan drivs av
= Okat designfokus

= Nya produkter maste tas fram Addnode

. . IT Solutions —
= |ndustrialisering av byggprocessen enabling your

business to

grow
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https://www.media.volvocars.com/se/enhanced/se-se/Newsroom/Feature.aspx?mediaid=14699

Affarsomrade Design Management

Q2 Q2 Jan-juni  Jan-juni "Nordens ledande

(MSEK) 2009 2008 2009 2008 :?Ve_ra”wrfﬁ‘v el

. . osningar 1or modeill-
Nettoomsattning 80,8 97,6 178,8 185,9 och ritningsrelaterad

T

EBITA 4,3 8,0 13,0 15,6
EBITA-marginal 53% 8,2% 7,3% 8,4%
Medelantal anstallda 132 132 133 131

=  Stabil utveckling i svar marknad

= Licensintékterna ar lagre, medan intékterna fran support- och
underhallsavtal och konsulttjanster ar fortsatt stabila

= Positiv paverkan fran offentliga anslag till bygg- och anlaggningsprojekt.
& . - . . X . Addnode
Efterfragan fran de exportinriktade kunderna inom tillverkande industri har IT Solutions —
dock varit svag. Offshore-industrin i Norge har haft en stabil utveckling enabling your

= Satsning pa nya erbjudanden och egna kompletterande produkter har varit business to
positiv, framforallt inom bygg- och fastighetssektorn

grow
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Affarsomrade Product Lifecycle Management

= Europaledande PLM-leverantor

= Ldsningarna bygger pa programvaror fran Dassault
Systemes och pa egna komponenter

= Stark position i Sverige och Finland

= Exempel pa kunder ar General Electric, Metso, Skanska
Sony Ericsson, Ericsson, Scania och Nokia Siemens

= Efterfragan drivs av
= Minskad utvecklingstid fér nya produkter
= Forbattrad Ionsamhet under hela produktlivscykeln
= Myndighetskrav

= Globalisering
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Affarsomrade Product Lifecycle Management

Q2 Q2 Jan-juni  Jan-juni "Nordens och en av
(MSEK) 2009 2008 2009 2008 IEuropaf__'edandgLM
.. . everantiorer av =
Nettoomsattning 69,7 73,5 146,3 143,3 system”
EBITA 0,8 12,4 7,2 20,2
EBITA-marginal 1,1% 16,9% 4,9% 14,1%
Medelantal anstallda 174 148 174 145

= Nyforséljning paverkad av konjunkturlaget

= Beslutscyklerna vid nya projekt har forlangts och kunderna
prioriterar snabba kostnadsbesparande projekt snarare an storre
offensiva satsningar

. Atg?iirder har vidtagjits for att anpassa erbjudande och organisation ﬁdggﬁiﬁms _
till radande efterfragan

enabling your
business to
grow
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Affarsomrade Process Management

» Ledande inom arendehanteringssystem och
sakerhetslosningar

= Egen produktplattform, iipaxTM

= Stark position i Sverige inom offentlig sektor

= Exempel pa kunder &r Rikspolisstyrelsen, FMV,
Forsakringskassan, Nutek och Skatteverket

= Efterfragan drivs av
= Automatisering av manuell arendehantering
=  Effektivisering av offentlig sektor

=  Krav pa att kombinera offentlighetsprincipen och
informationssakerhet

. _ Addnode
=  Okad Internettrafik IT Solutions —

enabling your
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Affarsomrade Process Management

Q2 Q2 Jan-juni Jan-juni

"Stark position inom

(MSEK) 2009 2008 2009 2008 offentlig sektor som

Nettoomsattning 30,4 30,5 58,8 I 'everantor av.
arendehanterings-
system”

EBITA 7,5 7,4 13,6 14,1

EBITA-marginal 24.7% 24,3% 23,1% 23,8%

Medelantal anstéllda 74 70 74 70

= God orderingang och efterfragan

= HOg belaggningsgrad for konsulterna och en god licensforsaljning.
= Flera nya kunder som till exempel Kammarkollegiet,

Naturvardsverket och Stockholms stadsarkiv IAngn?d_e
. [e) - - . t -
= Publicerade order pa nya projekt/system till ett varde av 28 MSEK enaslil;éo;jur
under forsta halvaret business to

grow
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Affarsomrade Content Management

= Ledande plattformsoberoende leverantdr av moderna
affarstillampningar baserade pa webbteknologi

= Publika webbplatser, intranatlésningar, e-handel
och beslutsstod

= Skraddarsydda affarsapplikationer

= Exempel p& kunder ar DinDel, SVT, Svensk Byggtjanst,
Bisnode Informatics, Eniro, Viking Line, Nordnet, SvD,
Skandiabanken och Familjebostéader.

= Stark position i Sverige

= Efterfrdgan drivs av

= Kundernas vilja att utveckla sina processer och affarer via
den digitala kanalen

= Mojligheten att askadliggora information med geografiskt
lage

= Okad Internettrafik

IT Solutions —
enabling your
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Affarsomrade Content Management

Q2 Q2 Jan-juni  Jan-juni "En av Sveriges ledande
(MSEK) 2009 2008 2009 2008 Everamérer f‘IV CQnte”E
Nettoomsattning 69,3 65,0 1442 131,8 anagement fosningar
EBITA 2,2 8,7 5,2 19,1
EBITA-marginal 3,2% 13,4% 3,6% 14,5%
Medelantal anstallda 272 193 283 193

= Forséljningen av framst webbaserade l6sningar paverkad av
konjunkturlaget

= Atgéarder har vidtagits for att anpassa organisationen
* |ntegrationen av Strand Interconnect &r genomford.

Addnode

= GlS-erbjudandet och IT-lIdsningarna for automatiserade I Sslllutions—
kundkontakter har haft en fortsatt god utveckling med bibehallen businesato
l6nsamhet grow
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Kassaflodet

Q2 Q2 Jan-juni Jan-juni
(MSEK) 2009 2008 2009 2009
Den l6pande verksamheten 14,7 334 36,9 64,2
Netto finansiella poster 0,3 2,0 0,7 2,9
Betald skatt mm -4,1 0,8 -23,3 -7,1
Kassaflode fran den I6pande verksamheten
fore forandringar av rorelsekapitalet 10,9 36,2 14,3 60,0
Summa férandring av rérelsekapitalet 6,6 -28,6 31,2 -19,3
Kassaflode fran den I6pande verksamheten 17,5 7,6 45,5 40,7
Kassaflode fran investeringsverksamheten -195 -394 -21,7 -57,2
Kassaflode fran finansieringsverksamheten -36,0 -30,8 -36,5 -52,3
Forandring av likvida medel -38,0 -62,6 -12,7 -68,8
Likvida medel vid periodens bdrjan 129,0 103,8 101,5 110,5
Kursdifferens likvida medel -0,8 0,4 1,4 -0,1
Likvida medel vid periodens slut 90,2 41,6 90,2 41,6
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Obelanad balansrakning ger trygghet, frihet och mojligheter

30juni  30juni 3l1dec s 89 MSEKi

(MSEK). __ 2009 2008 2008 nettokassa + 100

Immateriella tillgangar 456 392 461 . e

Materiella anl.tillg. 24 27 29 MSEK I kreditlimit

Finansiella anl.tillg. 66 74 63

Varulager 1 1 1

Kortfristiga fordringar 270 301 317

Likvida medel 90 42 102

TILLGANGAR 907 837 973

Eget kapital 575 501 588

Langfristiga skulder 28 37 32

Kortfristiga skulder 304 299 353

EGET KAPITAL OCH

SKULDER 907 837 973

Nettokassa, MSEK 89 65 101 Addnode
Soliditet 65% 61%  62% LEE’&'#AZ‘)QSU?
Skuldséattningsgrad, ggr 0,05 0,06 0,05 business to

grow
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VD-agenda

= Tillvaxt — expandera organiskt och via forvarv
= Lonsamhet — skapa béattre uthallig [onsamhet
= Tydlighet — tydliggtra vara affarer
= Kommunicera — och sélja Addnode till
= Investerare, kunder, anstéllda och 6vriga intressenter

= Agande - skapa ett agarvanligt Addnode

Addnode
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Framtidsutsikter

= Konjunkturavmattningen har paverkat IT-branschen i sin helhet och aven
Addnode. Vi foljer utvecklingen kontinuerligt och anpassar vara erbjudanden
och bemanning till rdadande marknadssituation. Langsiktigt & bedomningen
att de omraden dar Addnode ar verksamt har en god underliggande
potential. Policyn att inte lamna nagon prognos kvarstar.

= Vid foregdende delarsrapport lamnade styrelsen foljande framtidsutsikt:

= Konjunkturavmattningen har paverkat IT-branschen i sin helhet och Addnode,
men styrelsen ser med tillforsikt fram mot 2009. Vi foljer utvecklingen kontinuerligt
och anpassar vara erbjudanden och bemanning till rAdande marknadssituation.
Policyn att inte lamna nagon prognos kvarstar.
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Fragor?

CEO

Staffan Hanstorp
staffan.hanstorp@addnode.com
+46 733 77 24 30
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Investor relations och M&A

Johan Andersson
johan.andersson@addnode.com
+46 704 20 58 31
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